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Clustervermarktung Medizintechnik Ostdeutschland in Minneapolis & St. Paul
Kurzinformation

Reisetermin: 09. — 13. Oktober 2017
Standort:  Minneapolis & St. Paul (USA)

Programm: Fachbriefings, Fachkonferenz, B2B-Gesprache mit potentiellen
Geschaftspartnern, Unternehmensbesuche, Networking-Empfang

Fur die Starkung des Wirtschaftsstandorts Ostdeutschland ist die weitere Internationalisierung der
ostdeutschen Unternehmen ein wichtiger Faktor. Im Jahr 2016 hat die Stabsstelle Neue Bundeslander der GTAI
begonnen, ausgewahlte Cluster gemeinsam mit den jeweiligen Wirtschaftsforderungsgesellschaften der
Bundeslandern, dem entsprechenden Clustermanagement und den dazugehdrigen Forschungseinrichtungen
sowie Unternehmen aus dem Cluster im Ausland zu prasentieren. Dies wird 2017 fortgesetzt.

Die auslandischen Standorte und Zielregionen fiir die Veranstaltungen werden gemeinsam mit den Clustern
und der jeweiligen Wirtschaftsforderungsgesellschaft ausgewahlt. An den jeweils ausgewahlten Standorten
sollen unter anderem nachfolgende Informationen den ausldndischen Unternehmen prasentiert werden, um
potentielle Investoren fiir eine Ansiedlung im Cluster zu interessieren, den Standort zu vermarkten sowie neue
Markte fur ostdeutsche Unternehmen aus den Clustern zu erschlieBen.

Das Veranstaltungsformat dient damit sowohl dem Standortmarketing, der Investorenanwerbung sowie der
AuBenwirtschaftsforderung.

Element: Standortmarketing und Investorenanwerbung

- Présentation der jeweiligen Bundeslander / Cluster als Investitionsstandort
- Bedeutung der Cluster in der Region, fiir die Branche, Marktstellung

- Darstellung der moglichen Zusammenarbeit mit Forschungseinrichtungen

Element: AuBenwirtschaftsférderung
- Erhéhung der internationalen Sichtbarkeit der Cluster und seiner Unternehmen im Ausland

Einen Bestandteil der Veranstaltungsreihe 2017 bildet die Vermarktung von Medizintechnik Clustern in
Ostdeutschland. Zur Darstellung der Attraktivitat und Leistungsfahigkeit des Medizintechnikstandortes
Ostdeutschland erfolgt die Einbindung ostdeutscher Bundesldnder/Cluster, die in diesem Bereich international
wettbewerbsfihig sind. Die Leistungsfahigkeit Ostdeutschlands im Bereich Medizintechnik soll dem US-
amerikanischen Publikum durch die Cluster mit den teilnehmenden Medizintechnikunternehmen und
Forschungseinrichtungen der Bundeslander prasentiert werden.

Im Rahmen einer internen Abstimmung mit dem GTAI-Team Chemie & Gesundheit wurde die USA mit der
Region Minnesota als Zielregion der Vermarktung ausgewadhlt. Der geplante Veranstaltungszeitraum liegt in
KW 41/2017 (09. — 13.10.2017). Ein Baustein der MaRnahme bildet eine Investorenveranstaltung. Dieses
Veranstaltungsformat sieht Fachvortrdage (GTAI und Partner) und Testimonial-Beitrage (Unternehmen aus den
Clustern der beteiligten Bundeslander) sowie ggf. die Prasentation der Forschungseinrichtung vor.

Die USA sind weltweit der mit Abstand groRte Markt fiir Medizintechnik. Das Volumen lag 2016 bei rund 150
Mrd. USS. Der Bedarf an medizinischer Versorgung nimmt — dhnlich wie in Deutschland - mit der Alterung der
Gesellschaft, dem hoheren Lebensstandard und dem technischen Fortschritt zu (siehe hierzu auch GTAI-
Branchenbericht vom 22.04.2016 sowie Branche kompakt vom 06.12.2016). Zugleich sind die USA fiihrend bei
der Anzahl der Patentanmeldungen im Medizintechnikbereich und Heimat fir zahlreiche fiihrende
Unternehmen in dieser Branche.

Der deutsche Medizintechnikmarkt ist der grofSte Europas und der drittgrofRte weltweit. Bei den
Patentanmeldungen liegt Deutschland weltweit hinter den USA auf dem zweiten Platz. Die hohe Bedeutung der
Innovationsfahigkeit in der Medizintechnikbranche wird schon dadurch deutlich, dass in Deutschland ein
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Drittel des Umsatzes mit Produkten erzielt werden, die weniger als 3 Jahren alt sind.

Minnesota gehort zu den bedeutendsten Medizintechnikclustern in den USA und gilt als weltweit filhrend in
den Bereichen Kardiologie und digitaler Gesundheitswirtschaft. Die Region zeichnet sich neben grofRen
Leistungen in Forschung und Entwicklung insbesondere durch einen hohen Grad an industrieller Fertigung aus.
Dabei kommt der Region auch die enge Verzahnung mit herausragenden Kliniken wie der Mayo Clinic in
Rochester zugute. Minneapolis ist Hauptsitz von Weltmarktfiihrern wie Medtronic und 3M sowie zahlreicher
klein- und mittelstandischer Unternehmen. Hinzu kommt eine groRBe Anzahl von
Unternehmensniederlassungen aus dem In- und Ausland. In der Investorenanwerbung bestehen bereits erste
gute Kontakte zu lokalen Organisationen wie Medical Alley und Greater MSP, die fiir die geplanten Aktivitaten
genutzt werden kénnen.

Trotz der sehr leistungsfahigen einheimischen Medizintechnikindustrie wird in den USA ein Drittel der lokalen
Nachfrage durch Importe gedeckt. Unternehmen aus Deutschland sind dabei sehr erfolgreich und stellten 2015
mit Gesamtlieferungen von 4,9 Mrd. gut ein Zehntel des Einfuhrwerts. Der Markteinstieg in USA erfordert
umfangreiche Kenntnisse tber die grundlegenden Spezifika dieses Marktes. Kulturelle Unterschiede,
Marktstruktur, Krankenhauslandschaft, Gesundheitswesen, Zulassungsverfahren und Produkthaftung sind
einige der zu berlicksichtigenden Aspekte. Gleiches gilt umgekehrt auch fiir US-Unternehmen bei einem
Marktzugang in Europa zu beachten. Deutschland genief3t bei US-amerikanischen Medizintechnikunternehmen
aufgrund seiner MarktgroRe und Innovationskraft innerhalb von Europa besondere Attraktivitat als
Wirtschafts- und Investitionsstandort.

Die Delegationsreise richtet sich zum einen an Vertreter kleinerer und mittelstdndischer Unternehmen der
Medizintechnik-Branche, die sich einen Uberblick iiber die Méglichkeiten und Herausforderungen dieses
spannenden Marktes verschaffen und Kontakte mit Marktexperten oder anderen Unternehmern kniipfen
mochten.

Zum anderen soll vor Ort der Gesundheitsmarkt in Deutschland vorgestellt werden, flir einen Einstieg in den
Medizintechnikmarkt geworben werden, und attraktive Investitionsmoglichkeiten aufgezeigt werden
(Standortmarketing und Investorenanwerbung). Dabei wird auf den Erfahrungen bei MaRnahmen der
Investorenanwerbung (z.B. MassMedic, Medica, conhlIT) aufgebaut und angeknipft.

AuBerdem soll den Clustermanagern aus den neuen Bundesldandern bei den vielfiltigen Veranstaltungen im
Rahmen der Delegationsreise Gelegenheit gegeben werden nachhaltige Kontakte zu Vertretern des
Medizintechnikclusters in Minnesota zu kntipfen.

Wir méchten Sie um eine Teilnahmebestétigung bis zum 09.06.2017 mit dem beigefiigten Formular bitten, um
Planungssicherheit hinsichtlich der beteiligten Clustervertreter und Unternehmen bei der weiteren
Vorbereitung der Veranstaltungen zu haben.

Flr Rickfragen steht lhnen Thomas Fabian, Senior Manager Neue Bundeldnder als verantwortlicher
Projektleiter gern zur Verflugung:

Tel.: 030 200 099 164

E-Mail: Thomas.Fabian@gtai.com).

Wir freuen uns auf einen gemeinsamen und erfolgreichen Auftritt in den USA. Die Teilnehmerzahl ist begrenzt.
Die Kosten der MaRnahme tGibernimmt Germany Trade & Invest. Von den Clustervertretern und Unternehmen
sind lediglich die eigenen Reisekosten (Fliige, Hotels und individuelle Transfers) zu tragen.
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